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本取引の概要 Page 2

• 合同会社水野の持分100％を譲り受け

• 契約締結日：平成28年9月20日

• 持分譲渡実行日：平成28年10月1日（予定）

◆平成27年11月期業績

• 調レコ事業（後述）をタイムマシーン株式会社から譲り受け

• リバティシステム事業（後述）を継続

• 現経営陣は全員退任し、日本調剤から役員を派遣

単位（百万円）

売上高 2,788

営業利益 57

経常利益 79

当期純利益 64

平成28年9月21日記者会見資料



Copyright 2016 Nihon Chouzai Co., Ltd. All rights reserved.

水野薬局について Page 3

平成28年9月21日記者会見資料



Copyright 2016 Nihon Chouzai Co., Ltd. All rights reserved.

水野薬局の歴史

店舗
・水野薬局（東京都文京区湯島4-1-24）
：東京大学医学部付属病院前

・にしすが水野薬局（東京都文京区弥生1-5-8-100）
：日本医科大学付属病院前

Page 4

1960年代の水野調剤薬局（現：水野薬局）

水野薬局について
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① 徹底した品質管理

- ISO 9001:2008 認証取得済み（薬局業界では希少）

- ビデオカメラ（調レコ）による医療安全管理

水野薬局について ―水野薬局の特徴―
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② 業界最先端のICT

- 安全性・効率性を追求した独自開発の業務システムである

「Liberty System」

水野薬局について ―水野薬局の特徴―
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③ 患者視点を追求した店舗作り

水野薬局について ―水野薬局の特徴―
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日本調剤とのシナジー効果について Page 8

シナジー
効果

高度薬学
管理機能強化

業界最先端の
ＩＣＴ

ブランド価値
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高度薬学管理機能強化

出典：厚生労働省

日本調剤とのシナジー効果について
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高度薬学管理機能強化

日本調剤とのシナジー効果について

出典：厚生労働省
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高度薬学管理機能強化

・ 日本調剤の大学付属病院前薬局：67店舗

（全国の大学付属病院：163病院）

・ 既に旭川医科大学病院、名古屋大学医学部付属病院等と研修プログラム

を実施し、薬剤師を育成中

今回の水野薬局の子会社化によって、

高度薬学管理機能の更なる強化と

ノウハウの取得が可能となる。

日本調剤とのシナジー効果について
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業界最先端のＩＣＴ

・ 両社共に業務システムは自社開発（業界では希少）

・ 優れた先進性

例） リバティシステム

： 特許技術を用いたビッグデータ解析による調剤エラーの検出

日本調剤基幹システム

： 電子お薬手帳「お薬手帳プラス」の自社開発

今後の両社のシステム共同開発により、

弊社調剤薬局事業全体の効率性向上と

医療安全性向上が大きく期待できる。

日本調剤とのシナジー効果について
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ブランド価値

日本調剤とのシナジー効果について
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患者に対する

ブランド価値

• 長年培った知名度

• 医療安全性の高さや
高度な服薬指導による
信頼性

業界に対する

ブランド価値

• 圧倒的な先進性と
業界内知名度

• 業界内での信頼性

• 優秀な人材を輩出

日本調剤グループ全体の

ブランド価値向上

日本調剤とのシナジー効果について
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水野薬局の今後

・ 店名、システムは当分の間変更無し

・ 両社のノウハウを活用する為、相互の人事交流等を検討

・ 両社の業務システムの長所を活かし、業界最先端のシステムを開発

医療の質向上と

グループの企業価値の最大化

を目指す

日本調剤とのシナジー効果について
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Ｍ＆Ａは確実に増加傾向であり、案件は様々なタイプに分かれている。

日本調剤の今後のＭ＆Ａ戦略について

出店数 うちＭ＆Ａ

平成28年上半期（※） 23 11

平成27年 27 5

平成26年 29 1

平成25年 37 3

（※）水野薬局2店舗は含まず

出店数 うちＭ＆Ａ

大規模病院門前 16 5

ＭＣ（医療モール） 3 2

開業医マンツーマン 4 4

◆出店数とM&A数

◆平成28年上半期出店タイプ別出店数
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Ｍ＆Ａは増加させる方針だが、1店舗あたり売上高を重視する方針に変化無し
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平成28年3月期 今年度買収店舗（通年ベース）

1店舗平均売上高（千円）

日本調剤の今後のＭ＆Ａ戦略について
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